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Écoutez ce que disent nos clients de comXPMC! 
 
« Dans ce secteur d’activité compétitif, nous nous fions à la technologie pour augmenter notre facilité à 
faire des affaires. À cet effet, comXPMC est un outil commercial hautement efficace, qui nous permet de 
gérer sans efforts notre volume d’affaires. Les fonctionnalités de comXPMC sont incomparables, que se 
soit : des modèles personnalisés qui permettent de faire des soumissions et des propositions 
professionnelles aux rapports de gestion pertinents qui simplifient l’analyse de nos réussites. Le 
système est intégré avec notre système de gestion de courtage d’assurance des particuliers, sigXPMC, 
ce qui permet d’éliminer la saisie en double. Je recommande fortement comXPMC à tout courtier qui 
cherche à augmenter son volume d’affaires commercial. 
 
David Hare 
Président-directeur général 
Petley Hare Insurance Brokers Ltd.  
 

* * * * 
« En juillet 2007, nous avons remplacé notre système de gestion commerciale par le système 
comXPMC de Keal parce que nous avons jugé que ce serait plus efficient de conserver nos données 
centralisées avec sigXPMC, notre système de gestion de courtage principal. Nous sommes enchantés 
par la flexibilité que nous avons gagné avec comXPMC. L’application fournit des documents standards, 
mais elle nous permet aussi de créer nos propres vérifications personnalisées de nos renouvellements, 
propositions, soumissions, etc., ce qui est primordial pour nous. Nous avons une relation formidable 
avec Keal et nous apprécions leur service dévoué. Nos idées et nos préoccupations sont prises en 
considération et l’équipe de Keal se préoccupe vraiment de travailler avec nous pour répondre à nos 
attentes. » 
 
Linda E. Edisbury, CIP, CAIB, CHRP 
Première vice-présidente 
H.L. Staebler Company Limited 
 

* * * * 
« Les courtiers témoignent de l’importance qu’ils accordent aux clients par le service qu’ils leur offrent. 
Pour ce faire, il est important de disposer des bons outils pour faire le travail. Grâce à comXPMC, nous 
pouvons simplifier les processus pour notre personnel afin qu’il puisse se concentrer sur le client. 
L’intégration avec notre système de gestion de courtage sigXPMC permet d’éliminer la saisie en double 
et grâce à l’intégration avec les compagnies d’assurance, il nous suffit de quelques heures pour 
accomplir le processus de vente avec un client plutôt que de prendre quelques semaines. Les 
fonctionnalités de rapports et de marketing auxquelles nous avons accès par lintermédiaire de la base 
de données SQL nous permettent de gérer efficacement l’entreprise en temps réel. Si un courtier 
envisage une croissance sur le plan commercial, comXPMC est un investissement qui procure des 
garanties de retour sur investissement. » 
 
Scott Bosnell  
Contrôleur  
Darling Insurance & Realty Ltd.  
 


